Kollaboraatio Marbles + WooHoo Advisory

Uusi kumppani markkinoinnin kehittimiseen.
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Dear CMO,
Puuttuuko sinultakin kumppani markkinoinnin transformaation johtamiseen?

Johtoryhma, joka sparraisi kun teet strategiaa

Kollega, joka tukisi, kun rakennat kehittamisen hankekarttaa
Myynti, joka jakaisi vastuun kasvusta

Analyytikko, joka avaisi tulevat mahdollisuudet

Teknologi, joka auttaisi tekki-investoinneissa

WooHoo Advisory syntyi halusta tehda markkinoinnin johtamisesta yhtaikaa
riemukasta ja tuloksellista. Toimintamallimme on suora, ja ennakoiva.
Ei koukeroita ja juhlapuheita, vaan selkeaa toimintaa ohjaavaa tekemista.

Yhdessa Marblesin kanssa kehitamme mya0s tiimiisi oikeat tehtavankuvat ja
kyvykkyydet. Tavoitteena rakentaa kanssasi markkinointikoneisto, joka olisi
koko yrityksen agendalla.
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Best CMO,
Enta joko tiedat, keita tarvitset jatkossa ympaérillesi?

Mitd markkinointistrategiasi vaatii - missa tulee onnistua?
Mita osaamista talldin tarvitset?

Miten hankit sita kestavasti ja pysyvasti?

Mika olisi teille juuri nyt realistista?

Entd millaiset tehtavakuvat naita ammattilaisia houkuttelevat?

Marbles Oy on haastavien suorahakujen konsulttiyhtid. Erikoisalaamme ovat
markkinoinnin ja myynnin, analytiikan seka teknologian avaintehtavat. Olemme
parhaita juuri silloin, kun tehtavat ovat kaikkein haastavimpia.

Yhdessa WooHoo Advisoryn kanssa autamme markkinointijohtoa uusien
tehtavakuvien ja roolien suunnittelussa. Kehitamme tiimeja myos pitkalla
tahtaimella. Mahdolliset rekrytoinnit toteutamme suorahaun keinoin.



WooHoo Advisory

Mita voit meilta odottaa?

Mielestamme meidan on aika laittaa markkinoinnin strategiat, rakenteet ja
kyvykkyydet kuntoon. Niin, etta markkinointi luo kasvua ja toimii kustannus-
ja resurssitehokkaasti aitona osana liiketoimintaa.

Diagnoosit markkinoinnin nykytilasta
Markkinoinnin pelikirjat

Asioiden jalallepano ja muutoksen varmistaminen
Tehtavakuvan luominen: “Yhtenaistaja CMO”

Olemme riippumaton toimija, joka analysoi markkinointikoneiston osa-alueet
seka rakentaa suositukset siita, miten jatkatte eteenpain.

Tavoitteena on luoda koneisto, jossa sisaiset ja ulkoiset kumppanit toimivat
saumattomasti yhteen saaden aikaan kasvua.

Yhdessa me analysoimme ja suoraviivaistamme markkinoinnin kielioppia,
prosesseja, rakenteita, teknologiaa, kumppanuuksia seka kyvykkyyksia.

Toimintamallimme on suora, inmisista ja yrityksesta itsestaan lahteva seka
ennakoiva.
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Marbles Oy

Miten suorahakuyhtié tahan liittyy?

Tiedamme, etta se markkinoinnin tiimi, joka kykeni rakentamaan kilpailuetua 15
vuotta sitten, ei ole datan, teknologian ja designin kyvyiltaan enaa riittava
tanaan. Myos yrityskulttuurit seka ihmisen arvot ja odotukset tyota kohtaan
muuttuvat, radikaalisti.

Siksi tyotakin on muotoiltava uudelleen, jotta se olisi:

A. Ihmisen kokoinen ja
B. Tulevaisuuden kestava

Marblesin ja WooHoon kollaboraation tehtavana on auttaa markkinoinnin
johtajaa luomaan menestyvia tiimeja, kestavasti. Tavoitteena luoda
pitkaaikaisia huippuyksikoita, jotka ovat valmiita globaaliin kilpailuun.
Suorahaku on paras rekrytoinnin tapa rakentaa tallaisia yksikkoja.

Yhdessa WooHoo Advisoryn kanssa autamme markkinointijohtoa tiimin

kehittamisessa. Tuemme uusien tehtavien suunnittelua tai vanhojen
uudistamista. Ja taytamme tehtavat asiantuntevan suorahaun keinoin.

Marbles
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CEOn vahva tuki...

...CMQO:lle, brandin rakennukseen,
asiakasymmarrykseen seka
markkinoinnin investointeihin.

Johtoryhman kasvudynamo

Selked ymmarrys markkinoinnista kasvun
tekijana. CMO kommunikoi datalla.

Liiketoimintarelevantti

CMO tavoitteet ja mittarit ovat
bisnesrelevantteja ja CFO:n kanssa

linjassa.

Tiivis CTO-yhteistyo

CMO kayttaa sujuvasti dashboardeja, dataa,
teknologiaa ja asiantuntijoita. CTO ymmartaa

ja tukee niiden roolia.

HR on markkinoinnin kehittaja

Jatkuva kehitys- ja keskusteluyhteys HR:n

kanssa. HR ymmartaa markkinoinnin tarpeet

ja merkityksen liiketoiminnalle.
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Mika se “Yhtenaistaja CMO” sitten oikein on?
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Kaupallinen suuntaviitta, joka johtaa
avoimesti, selkeasti kommunikoiden

ja muita osallistaen.
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Vastuu asiakasnakemyksesta

CMOlla on selkea vastuu
asiakasnakemyksen tuottamisesta
liiketoiminnan tueksi

Johtaa kumppanit tiimiksi

CMOIla on vahva ja avoin
kumppaniverkosto jota han johtaa
liiketoiminnan ndkodkulmasta ja jakaa
tietoa ja vastuuta kokonaisuudessa.

Datalahettilas

CMO kommunikoi markkinoinnin
tuloksellisuutta datalla ja
hyodyntaa dataa parempien
tulosten saavuttamiseksi

Raportoinnin mestari

CMO kommunikoi ja raportoi
markkinoinnin tuloksia yksiselitteisesti,
selkeasti ja visuaalisesti koko

organisaatiota ymmarryttaen.

Motivoituneet tiimit

CMO on innostava johtaja. Tiimit tietavat
oman roolinsa, ovat motivoituneita ja

luovia ratkaisuissaan.
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Yhteinen tilannearvio?

Tilaa kuva markkinointisi + Markkinointitiimisi vahvuuksista.

Sanna Kolamo, WooHoo Advisory

Intohimona yksinkertaistaa prosesseja ja tehda
porukalla parempia tuloksia.

Tyoskennellyt johtoryhmissa niin retailissa, palveluissa,
mediataloissa, mainos- ja mediatoimistoissa seka
asiakasymmarrystoimistoissa. Kokenut uusien organisaatioiden
rakentaja, muuttuvassa toimintaymparistoissa.

Vie strategiaa kaytantoon inmisid motivoiden, osallistaen ja
systemaattisesti johtaen ja mitaten.

sanna@woohooadvisory.fi
+358 50 490 6878

Kaija Rossi, WooHoo Advisory

Intohimona vaikuttava muutos: operatiivisten

haasteiden tunnistaminen ja ratkaiseminen.

Liiketoimintakehityksen ja markkinointistrategian moniosaaja.

Tydskennellyt markkinoinnin johtavissa toimistoissa
huippubrandien luottokumppanina. Kokenut laajojeen

kumppaniverkostojen johtaja ja uusien liiketoimintojen rakentaja.

Toiminut tuotantoyhtidn toimitusjohtajana, digitoimistossa ja
julkishallinnossa.

kaija@woohooadvisory.fi
+358 400 923 726

Kuva: Mikko Rasila

Antti Romppainen, Marbles Oy

Intohimona luoda tiimeja, jotka parjaavat
globaalissa kilpailussa.

Kokenut digitaalisten asiantuntijaorganisaatioiden perustaja,
kehittgja, toimitusjohtaja.

Marbles Oy:n perustaja. HeadHunter. Erikoisalana markkinointi
& myynti, data & analytiikka ja teknologia.
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Auttaa strategiasi toteuttamisessa suunnittelemalla sinulle tiimin
ja tehtavankuvat, jonka avulla voit vain voittaa.

antti.romppainen@marbles.fi
+358 40 557 6993

V) Marbles
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